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La UE insta a las empresas a crecer en tamano para beneficiarse de los tratados

A.G. - Valencia

Lasempresas pequenasy media-
nas no tienen tiempo ni medios
para ponerse al dia de los benefi-
cios de exportar a paises con los
que la Union Europea (UE) tiene
acuerdos comerciales, comoesel
caso de Canada. Por ello, seria
fundamental que las empresas
aumentaran en tamafo y nime-
ro de empleados. Asi lo aseguré
ayer en Valencia el consejero

comercial y politico de la Repre-
sentacion de la Comision Euro-
pea en Espafia, Jochen Miiller,
que Vvisito la ciudad dentro de la
giraquela UE estarealizando por
toda Espana con la campana
«Hablemos de Comercio».

Con ella, se pretende precisa-
mente ayudar a las Camaras de
Comercio a poner al dia a las
empresas de las ventajas que
cuentan por vender en paises con
losqueexisten firmadostratados

comerciales. Miiller record6
como algo muy positivo la visita
que el presidente de la
Generalitat, Ximo Puig, visito
hace unos meses a Canada, tras
la firma del acuerdo CETA con
este pais. No se trata solo de la
rebaja de los aranceles, explico,
sino de otros beneficios mas
avanzados como la entrada de
profesionales sin necesidad de
visado o la participacion en con-
tratos publicos.

Conrespectoalasquejasdelos
agricultores valencianos por la
permisividad de la UE con la
entrada de citricos de otros pai-
ses terceros, Miiller se mostro
convencido de que en ningin
caso estos acuerdos perjudican
a los productores espanoles y
recordé que las cosechas no pa-
ran de crecer. Ademas, indico
que se trata de paises en vias de
desarrollo conlos que es positivo
mostrar condiciones favorables

de compraventa.

Miiller participara hoy en la
Camarade Comerciode Valencia
en un acto organizado con el
Ministerio de Economia, el ICEX
y la embajada de Canada en Es-
panatitulado «CETA: unImpulso
al Comercio entre Espafna y Ca-
nada», donde las protagonistas
seran las empresas valencianas.
Miiller defini6 este tratado como
un «acuerdo de dltima genera-
cion».



